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DSTRÖM, SUNE: MEA inredningar 1930—1950. Byggmästaren 30 
I) nr Io, sid. 153—167. 

yunkter ‘pa arkitektens insatser när det gäller butikernas effektivisering: åtgärder 
göra kunden köpintresserad (kontaktmomentet), åtgärder för underlattande av ser- 


(försäljningsmomentet), planlaggande av den inre organisationen, Materialval, belys- 
, förloppsstudier m, m. behandlas. 


SKVIST, OLLE: Hakon Ahlberg 60 år, Byggmastaren 30 (1951) nr 10, 
168. ; 
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Hydrauliska 


LYFTARE 


för olika ändamål är vår spe- 


Virkeslyftare m. 
eller utan auto- 
matisk lossnings- 
anordning. 


cialitet. De är billiga i anskaff- 
ning, underhåll och drift; drivas 


med tryckluft, vatten eller elkraft. 
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- Semastic-golu i utstall- 
ningslokalen hos Fére- 


nade Bil AB i Goteborg 


Semastic golvplattor — som finns i15 olika färger, enfär- 
gade eller marmorerade — ger en vacker, hållbar och latt-_ 
skött golvbeläggning. Plattornas storlek är 9” x 9”. 
Laggningstiden ar kort, och golvet kan trafikeras ome- 
delbart efter läggningen. Försäljning sker i samband med 
läggning, som utföres av oss själva eller av oss aukto- 
riserade läggningsfirmor. Begär prospekt och närmare 
upplysningar från 
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LINDSTROM, SUNE: MEA, INTERIOR WORKS 1930 - 1950. Byggmdstaren 30 
mp951)° no. 10, p. 1530-1675 


During the last 20 years the author has been at work with the interior 
arrangement of the MEA department store in Stockholm. Gradually the 
departments have become more or less completely changed. The pictures 
show some of the main changes. (Pictures on p. 15h, 156, and upper 
left p. 164 and 166 were taken elsewhere for comparison). Ground floor 
shown on p. 161. The author gives an outline of the principles 
followed by the architects, distinguishing between three main problems 
to be solved; 


Oe Awakening the interest of the customers. 
; ae Good service to the customers. 
; JE The interior organisation in the shop, circulation etc. 


a: 


MI EN JN INREDNINGAR 1930—1950 


Pa MEA har ombyggnadsarbeten och andringar 
i inredningarna pågått praktiskt taget oavbrutet 
under de gångna årtiondena. Det har rört sig om 
relativt små förändringar för var gång, men vid 
det här laget återstår ganska litet av lokalerna, 
som de såg ut på 1920-talet. Under hela tiden har 
emellertid ändringarna varit bundna av att de 
måste göras inom ramen av de gamla byggna- 
derna, som uppfördes på 1880-talet och innehöll 


bostadsvåningar för fint folk. Särskilt har de - 


dåliga grundförhållandena försvårat stora genom- 
brytningar och avlastningar i de gamla murver- 
ken. Någon radikal omfördelning av de olika för- 
saljningsavdelningarna har heller inte kunnat gö- 
ras under denna långsamma, etappvisa ombygg- 
nad. I gengäld har man haft relativt goda möj- 
ligheter att hinna tänka över varje avdelnings 
särskilda inredningsproblem, i den mån ändringar 
blivit aktuella. 

Om man nu skall försöka illustrera resultatet 
och ge en antydan om tankar, som varit vägledande 
för arbetet, så kanske man bör börja med att kon- 
statera, vad som måste anses vara en privat detalj- 
handels uppgift i tillvaron. Det är att sälja med 
förtjänst. Arkitektens uppgift blir att dra sitt strå 
till den stack, som betyder effektivisering i denna 
verksamhet. Kanske kan man då i ordningens och 
överskådlighetens intresse också dela upp arkitek- 
tens arbete i tre moment: sådana åtgärder i bygg- 
nad och inredning, som bidrar till att göra allmän- 
heten köpintresserad, d. 4. kontaktmomentet ; så- 
dana åtgärder, som bidrar till att en kund blir väl 
betjänad, sedan hans köpintresse väckts, d. a. 
försäljningsmomentet ; och sedan slutligen sådana 
åtgärder, som bidrar till att den inre organisa- 
tionen i affären, förbindelserna och transporterna, 
kan fungera smidigt, d. ä. den inre organisationen. 


KONTAKTMOMENTET 


För att göra allmänheten köpintresserad gäller 
i första hand att visa den de varor man har att 
bjuda på och göra det på ett iögonenfallande och 
frapperande sätt. I andra hand gäller det att 
skapa en miljö för varorna, som gör att kunden 
trivs och blir positivt inställd. Den första syn- 
punkten, att visa så mycket som möjligt av va- 
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rorna sjalva, dominerar starkt i svensk butiksut- 
formning. Endast undantagsvis ser man, att onske- 
målet att ge eller behålla en viss atmosfär gar fore. 
Kanske man finner det i nagon gammal butik, dar 
man låtit allt förbli vid det gamla som i Klints 
laderhandel i Herkulesbacken. Eller forsoker man 
i en ny butik att understryka kvalitén genom ex- 
klusiv återhållsamhet i varupresentationen som 
exempelvis i Robells skyltfonster vid Kungsgatan. 

Utomlands ser man mer av strävan efter att 
ge en bestämd miljö at lokalerna. Ibland far 
önskan att ge intryck av något gammalt och till- 
forlitligt ga fore tanken pa att ge just den om- 
givning at varorna, som optiskt bast framhaver 
dem. Särskilt påtagligt ar det också, hur vissa fina 
foretag i modebranschen arbetar med en visning 
av ytterst fa men goda modeller saval 1 skylt som 
inne i forsaljningslokalerna. Det hela far mer 
karaktar av salong an butik. Forsaljningen far 
baseras pa foretagets goda namn, som stods av 
det lilla fina skyltade urvalet och av lokalernas 
angenama atmosfar. Till detta maste ocksa kom- 
ma skickligheten hos forsaljarna, som bor kunna 
bedoma just vad som kan passa den enskilde kun- 
den och plocka fram ur kulisserna ett lampligt ur- 
val for var och en. 

Det behöver val knappast sagas, att ju mer det 
gäller billiga nodvandighetsvaror desto mer blir 
det fråga om renodlad varuvisning och ju mer 
det är fråga om dyrbara eller lyxbetonade ting, 
desto mer betydelse får atmosfärsynpunkten. 
»Snabbkopsbutiken» och det fina modehuset är 
de extrema motsatserna. Men mellan dessa finns 
alla möjliga blandningar, och specialbutikerna ar 
där värda särskild uppmärksamhet. De har ett 
utpräglat intresse av att visa allt vad de kan 
bjuda på, men måste oftast av praktiska skäl nöja 
sig med att ‘visa bara en liten del av sitt sorti- 
ment. 

Man brukar skilja på impulsvaror och nödvän- 
dighetsvaror. De förstnämnda måste på lämpligt 
ställe och lämpligt sätt stickas under näsan på 
kunden. Reaktionen bör bli: »Det var en idé!», 
»Det var snyggt!», »Det måste jag kopa!». Till 
samma goda slutsats bör ju kunden komma även 
när det gäller nödvändighetsvarorna, fastän ini- 
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tiativet till kopet har mer ar hans eget och be- 
slutet kanske mera övervägt. Allmänt förutsätter 
man i ett varuhus, där det förekommer olika slags 
varor, att impulsvarorna skjuts i förgrunden, till 
entréer och kassor, och de ges ofta framträdande 
plats även inne på de skilda försäljningsavdel- 
ningarna. Billiga och vanliga nödvändighetsvaror 
bör också gärna hållas nära entréerna för att bli 
lätt tillgängliga, medan de dyra och skrymmande 
får komma längre bak och högre upp i bygg- 
naden. 


bakgrunden. Handskar visas mot velouriserad 1 
mörk bakgrund. I sportavdelningen har material 
och färganslag bestämts av den miljö, i vilken 
sportsakerna vanligen används. Montrarna ar 
klädda i grön sammet, väggarna är av brunbetsad 
furu, och golvet är av sten. I reseffektavdelningen 
är väggarna klädda med kork, som i sin jämna 
brunhet nästan försvinner eller smälter samman 
med raderna av läderväskor men snarare ökar än 
minskar helhetseffekten av dem. I franska dam- 
skrädderiet var färgen på sin tid matt ljust grå- 


Ovan: Interiör från Klints läderhandel. Inredning fran 1834. 

På motstående sida: Entrén till MEA:s sportavdelning. Dörrpartierna av securitglas. 

Samtliga foton i detta nummer är tagna av Sune Sundahl utom bilden överst t. v. sid. 164 och de två bilderna 
överst t. v. sid. 166, ateljé Wahlberg, samt bilden nederst t. v. sid. 156. 


Den arkitektoniska rumsbildningen bör bidra till 
att enkelt och överskådligt klarlägga olika försälj- 
ningsavdelningars läge och sammanhang och att 
ge en viss omväxling och rytm åt lokalerna. Vid en 
ombyggnad som i MEA får man lätt för mycket 
av det senare och för litet av det förra. En av 
svårigheterna har särskilt varit att trolla bort 
avlastningsbalkar och murpelare i rum, som bör 
framstå som enkla enheter. Ett exempel är en balk 
i reseffektavdelningens tak, som vi försökt imma- 
terialisera genom en målning av Pierre Olofsson. 

Materialval och färgsättning har syftat både till 
att framhäva de olika varorna och till att ge miljö 
kring dem. I skoavdelningen har sten och velour 
använts som bakgrund. Där har man velat nå en 
viss kontrastverkan mellan materialet i skorna och 
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lila, den sobra fargen, lugn, aristokratisk och sam- 
tidigt en god bakgrund bade for guldlamé, siden 
och ylle. 

Belysningen ar kanske ännu viktigare än mate- 
rial och färg. I varje fall ar den svårare att tas 
med. Principen är enkel nog: lugn, svag allmän- 
belysning och stark direkt belysning mot varor 
och vissa blickpunkter och inte några synliga ljus- 
källor. Principen kan förverkligas med helindirekt 
allmänbelysning och väl skärmat rampljus eller 
linsförsedda spotlights mot varor och blickpunkter. 
Länge nog ansågs emellertid helindirekt allmän- 
belysning med ramper av glödlampor både för 
strömslukande och för starkt värmealstrande för 
att kunna användas konsekvent. Ramperna fick 
kompletteras med annan allmänbelysning som 
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»ostar» i taket eller glober av opalgias. For att 
de inte skulle sticka i ögonen, gjordes de så stora 
och så många, att ljusstyrkan på opalglasets yta 
kunde hållas låg. Först lysrören har gett möjlig- 
het att konsekventare genomföra indirekt allmän- 
belysning. Vad direktbelysningen mot varorna be- 
träffar, så har lysrören också där gett ökade möj- 
ligheter och kanske bättre färg på ljuset. Både 
värmealstringen och färgen var vid direktbelys- 
ningen svårare att komma till rätta med förr 
än nu. 

Linsförsedda spotlights förblir däremot för det 
mesta en önskedröm. Man får nöja sig med van- 
liga reflektorer, som får avskärmas så gott det går. 
Hänger man då reflektorerna högt upp, måste av- 
skärmningen bli djup eller bilda nät med små 
öppningar. De högt hängande reflektorerna utan 
linser får också relativt liten ljuseffekt. Man går 
miste om »teatereffekten» med ett koncentrerat 
punktljus på vissa varor. För att nå den, kan man 
flytta ner reflektorerna alldeles inpå varorna. Man 
får då emellertid reflektorerna att framträda i 
blickfältet som en tung massiv kluns. Ibland har vi 
på MEA försökt att upphäva den tunga och 
klunsiga effekten hos reflektorerna genom att 
»upplosa» dem i kanten med perforeringar. Det 
är en metod, som jag tror användes i modern 
armatur första gången på biografen »Tranan» 
Sedan blev den ett mode. I butiksinredningen kan: 
den bara användas i få fall, därför att den lätt 
drar alltför stort intresse just till själva arma- 
turen i stället for till det den lyser på. 


FÖRSÄLJNINGSMOMENTET 


Ju mer varan standardiserats och paketerats, 
desto mindre betydelse får försäljaren för att for-: 
medla kontakten med varan och att sälja den,} 
anda därhän att han kan helt och hållet undvaras. } 
Sa har skett i sjalvkopsbutikerna, dar kunden själv 
plockar fram vad han vill ha och bara betalar if 
en kassa vid utgangen. A andra sidan, ju mindre 
standardiserad och ju mer individuell, kompli- 
cerad, dyr eller modebetonad varan ar, desto mer 
betydelse far försäljaren i sammanhanget. Detta: 
är förhållanden, som kommer att påverka ut-; 
vecklingen inom hela detaljhandeln. Man kommer) 


att soka fa högkvalificerade och skolade försäl-1 
jare för vissa varuslag och få eller inga forsaljare§ 
för andra. Det blir ett av leden i en rationaliseringh 


av distributionen. For varuhusets del kommeri 


T. v. Ovan Konsum snabbkop. Nedan Dior's modehus. 
T. h. MEA, avdelning for reseffekter och skinnkläder. Korkbekladdaw 
väggar. Försänkt tak av perforerad aluminium. Balk med dekor avi 
Pierre Olofsson, 1950. | 
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varuhuset till en samling butiker med karaktär 
av specialbutiker men ibland också av epa. När 
det är fråga om det slags varor, där kunderna 
behöver vägledning och hjälp av en försäljare, 
är det säkert önskvärt att organisera försäljningen 
så, att kunden tas om hand av en och samma 
försäljare alltifrån det han kommer in och till 
dess han med paketet under armen och tunnare 
plånbok går ut, nöjd och belåten. Ingenting är 
sämre än när han skall bollas från en försäljare 
till en annan och sedan behöva stå i kö först i en 
kassa och sedan vid en paketutlämning. Detta 
leder till att man söker sig bort från centrala 
kassor och stora utlämningar. Dessa har säker- 
ligen kommit till för att underlätta kontroll och 
övervakning inom företaget och är otvivelaktigt 
rationella ur den synpunkten men irrationella och 
störande för kunderna. 

För att den »totala» försäljaren till fullo skall 
kunna utnyttja sina personliga talanger, krävs en 
hel del. 3 

Han behöver ha överblick över lokalerna, så 
att han upptäcker den kund, som är mogen att 
tas hand om. Skrymslen, vinklar och vrår är far- 
liga. Han behöver ha nära tillgång till varorna, 
ha lagren så nära att han kan få fram vad han} 
tror passar kunden utan att behöva lämna denne 
åt sitt öde åtminstone för någon längre stund. 
Det är bara för standardiserade varor eller stapel- 
varor och inaktuella säsongvaror, som undan-} 
gömda lager eller magasin bor komma i fråga. 
Resten måste fram. Försäljaren bör ha hjälpt 
av visningsmöbler och andra attiraljer, som dels! 
hjälper honom att visa varorna pa ett gynnsamt 
och tilltalande satt, dels gor sjalva arbetet be- 
kvamt. Har han sa overtygat kunden om varans 
fortraffliga kvalitet och laga pris, maste han ha 
en kassaapparat nara till hands for att ta emot 
pengarna. Till sist maste han ocksa ha latt han- 
terade standardforpackningar till hands for att: 
hux flux göra ett snyggt paket av det hela. Vi har 
redan sett manga patentpasar och dito kartonger: 
i användning och fler lar det nog bli. 


INRE ORGANISATION 


Den inre organisationen omfattar en hel serie} 
problem och särskilt da hela händelseförloppet | 
fran det varor avhamtats och kommer in i varu-. 
huset, märkes, bokföres, distribueras till lager och 
försäljningslokaler, återgår till verkstäder för 
ändringar och till sist levereras till kunden. Hela. 


MEA 1950. T. v. Avdelningen for herrskor. Skyltbord av järn och å 
kalkmosaik. Väggbeklädnad valnöt. Skoboxar av svart plast. | 


T.h. Avdelningen för damskor. Provningsplats. | 
Skyltnischer, klädda med yllevelour. | 
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den inre organisationen staller ocksa ansprak pa 
arkitektens uppmarksamhet, men de problem, som 
hor hit, faller utanfor ramen for denna artikel. 
Har skall bara karaktären av problemen ytter- 
ligare belysas genom att vi återger ett »funktions- 
diagram», som visar de åtgärder som vidtas med 
en enda vara, en mattbestalld konfektionskostym. 


ko) 
Forloppsdiagram för herrmått- wo 3 5 
Dal >| x 
best&llningsavdelningen vid MEA allo} 35 | 
ol 3/4 bo) > ll 
|p| a] ol c| a) 
bl] pl] cl] da] oo} 
a} oll SI Ela 
Bl |e] a) 7 el a | 
Oo oO) >) cl Kl ol a 
Al KI & 2 A) To = n 
B/S |e |e |e 2/22) 
IF 1 
Varor hämtas fran jvg. 
Transport till varumottagning 
Uppackning 
Kollning mot ordersedel 


Tyget kontrollmates 
Marklapp utskrives 
Transport till fdérsdéljn.avd. 
Tyget lägges i hyllfack 
Försäljaren tager emot kund 
Visning av tyg 
Tillskäraren tager mått 
Försälj. skriver mått i bok 
a "kapar" tyget 
aj fäster best.kop. på tyg 
tw skriver fabr.best. öv. ink. order 
Transport till expeditionen 
Varor sändes med jvg. till fabrik 
Varor fran fabrik hämtas pa jvg. 
Transport till varumottagning 
Uppackning 
Kollning mot ordersedel 
Transport till försäljn.avd. 
Upphangn. på beställn. lager 
Försälj. prickar av i beställn. bok 
" skriver kundens data på plagg 
2 tager emot kund 
sd od fram plagg 
Provning 
Inskrivn. i planeringslista 
Upphängn. för påkritning 
Påkritning 
Upphängn. efter påkritning 
Transport till planeringsavd. 
Poängsättning 
Transport till ändringsverkstad 
Andringsarbete 
Avsyning 
Transport till försäljn. avd. 
Upphängn. i alfabetisk ordning 
Försälj. tager emot kund 
al fram plagg 


Vv 


Provning 

Utskrivning av paragonnota 
Utlamning till paketdisk 
Kunden gar till kassan 
Paketering 

Kunden hamtar paketet 


Innan planeringsarbetet sattes i gang galler det 
forst att i sa hog grad som mojligt forenkla detta 
diagram, och sedan vid planlaggningen se till, att 
alla de i det slutgiltiga »funktionsdiagrammet» 
förekommande tempona kan utföras sa snabbt och 
smidigt som mojligt. 

I mer an tjugo ar har jag nu hallit pa med in- 
redningar och sma ombyggnader inom MEA. Det 
har varit ett ovanligt stimulerande arbete, inte 
minst tack vare den syn pa tingen, som uppdrags- 
givaren haft, företrädd av direktör Harald Rosen- 
berg. Det har också varit roligt, tack vare de kol- 
leger som jag haft turen att få samarbeta med i 
detta »langjobb». Låt mig nämna arkitekterna 
Harry Egler, Ragna Lindström, Lars Malm, Ro- 
bert W. Schimke, Elias Svedberg, Tore Webjörn 
för att inte tala om generaldirektörerna Gunnar 
Wejke och Stig Ödéen. Sune Lindsiront 


T. v. Handskforsaljningen. Lador i valnöt och skylt under glas. 


‘udelningen för damskor.’ Skoboxar 
indhuggen kalksten, 1950. 
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Sportavdelning. Inredning av 
furu. Vaggnischer i grön ylle- 
velour. Golv av kalksten. För- 
sänkt tak, rabitzputs. Skyltbord 
av tandhuggen kalksten. 1950. 


Uniformsdisk. 


staren I951, 10 


Skyltvägg kladd med mörka 
och ljusa korkskivor 14 tre 
tjocklekar. Efter skiss av Karl 
Axel Pehrson. 


TS SS 


Hattavdelning. Inredning i 
valnöt. 
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Entrédörr i biograten Tranan, 1933. 
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Entrédérr, MEA:s herrskvaddderi. 1938. 
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Entrén till MEA:s sportavdelning. Dérrhandtag av teak. 
Skulptér Egon Moller-Nielsen. 


Tryckhandtagets utveckling. Motstdende sida t. v.: 1. I 
Tranan, träskivor skruvade fast till spegelglas med en 
skruv mitt i skivans baksida. Glaset försvagades allt for 
mycket av skruvhålet. 2. MEA herrskrädderi, läderklädd 
tryckskiva fäst på arm från dörrens mässingsram. 3. MEA 
sportbutik, trähandtag fäst med skruvar genom securitglas. 


Uppgång till franska damskrädderiet, 1943- 
Skulptur av Torvald Alef. 


Ovan. Perforerade reflektorer i biografen Tranan 1933 ochi MEA:s herrskraa 
På motstående sida: Herrskraédderiet med tyghyllor och rampbelyst tak, It 


Franska damskradderiet, 1943. 


Herrkonfektion, visningsbord, 1936. 
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Att skildra arkitekten Hakon Ahlbergs insatser skulle 
vara att teckna svensk byggnadskonsts utveckling aren 
1915 till vara dagar. Detta ar en uppgift for annan penna 
än min. Jag vill hylla Hakon Ahlberg, som den fram- 
stående fackman han ar, for hans bidrag till hela bygg- 
nadsyrkets utveckling och anseende. Visserligen ar Hakon 
Ahlberg en arkitekt av stora matt men han har fattat 
arkitektens arbete enligt de vida linjer, som framfor allt 
Tessin d. y. uppdrog. Denne forsummade aldrig tekniken 
for yttre effekter, allt smalte han, som garna kallade sig 
byggmästare, samman till en ståtlig enhet. Hakon Ahlberg 
har samma ambitioner och tog, redan från början av sin 
bana, livlig del i hela byggnadskårens gemensamma in- 
tressen. 


När arkitekterna frigjorde sig från beroendet av Svenska 
Teknologföreningen, dar de tilldelats beteckningen >Av- 
delning för husbyggnadskonst>, och bildade »Svenska 
Arkitektföreningen>, var han en ay tillskyndarna härtill. 
Det var klart att den nya föreningen ville ha egen tid- 
skrift, men då söktes samarbete med övriga byggnadsyr- 
kets utövare. Man skymtar Hakon Ahlberg såväl här som 
när tidskriften döptes till >Byggmästaren> och försågs 
med Tessins bild i vinjetten. Att denna bild togs bort 
några år senare, kan Hakon Ahlberg ej lastas för. Allt 
detta var, sett med dåvarande arkitekters syn på tingen, 
revolutionerande, men steget togs dock av de fördoms- 
fria initiativtagarna. Även om Hakon Ahlberg inte spelade 
huvudrollen — det var tiden själv som gav diktatet — så 
var det långt ifrån någon tillfällighet, att den unge Hakon 
Ahlberg blev denna tidskrifts förste redaktör. 


Hakon Ahlbergs kunnighet och ambition samt stränga 
krav på kvalitet och allvar, ställde honom i främsta ledet 
av tidens byggnadsmän. Han visade sig snart vara inte 
bara en framstående arkitekt — hans stora allmänna kun- 
nighet, ovanliga beläsenhet och intresse för livets alla 
frågor satte honom i särställning. Att han inte kommit 
att bekläda något professorsämbete tillhör dessa egendom- 
liga företeelser, som inte kan förklaras. Ingen kan ha be- 
tvivlat, att han inte skulle även där, med stor ära och till 
högskolornas nytta, ha infriat högt ställda förväntningar. 


Hakon Ahlberg tillhör den krets förnämliga fackmän, 
som från de gamla arkitekternas svindlande höjder begav 
sig ned till jorden och intresserade sig för det praktiska 
arbetet inom yrket. Hans entreprenadhandlingar äro före- 
dömliga — själv kan jag aldrig glömma hur skickligt, 
redbart och överskådligt handlingarna voro uppgjorda 
för en av mina första stora entreprenader, frimurarbarn- 
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hemmet i Blackeberg. I kontraktet fanns vad som behoy- 
des men ganska litet av det överflödiga. j 

Det var ofrankomligt att han en period skulle verka 
som ordförande i Svenska Arkitektforeningen. En följd 
av hans arbete dar blev utstakandet av nya arbetslinjer 
och framtidsuppgifter. Han byggde ut positionerna an 
vidare till Svenska Arkitekters Riksförbund, som sam- 
lade denna kar av individualister till gemensamt ansvar. 
Nar denna organisation ar 1936 startade, var Hakon Ahl- 
berg dess självskrivna första ordförande. Dar fick hans 
arbetsvilja och ambition utlopp i framgangsrikt och hel- 
hjartat arbete. 

I Stockholms stads historia ansags det tidigare lika 
självklart, att framstående fackmän skulle i Stadens 
nämnder bevaka yrkesintressena till Stadens fromma, som 
det nu anses självklart, att de uteslutas härifrån. Hakon 
Ahlberg är en av de få fackmän, som nu tillåtes göra sin 
stämma hörd i Stadens nämnder. I ett av de sista fästena, 
Stockholms stadsplanenämnd, där han haft säte sedan 
1930, är han en av dess två fackmän. 

Hans officiella uppdrag och utmärkelser är alltför 
kända för att här behöva omvittnas: Stora guldmedalien 
i Konstakademien, ledamot i skönhetsrådet en period, ar- 
kitekt i Byggnadsstyrelsen, slottsarkitekt i Gripsholm, ar- 
kitekt i Medicinalstyrelsen m. m. 

Tyvärr har han inte som sin beundrade lärofader, Tes- 
sin, förunnats leva i en tid, som trots sin karghet gav åt 
arkitekten-byggmästaren stolta uppgifter, där fantasien 
och konstnärligheten gavs stort spelrum. Hakon Ahlberg 
fick nöja sig med trivialare saker: bostadsanläggningar 
och sin tids väldiga sjukhusbyggen i Sverige och utlan- 
det, där hans konstnärliga längtan tvingades att i huvud- 
sak blomma ut i goda planlösningar. Där han emellertid 
fick frihet att spela på rikare register, visade han lejon- 
klon. Paviljongen på Göteborgsutställningen, Blackebergs 
barnhem, Liljeholmens forsamlingshus, ett par kyrkor och 
affärshus äro exempel härpå. 

Som arkitekt har han avstått från att manifestera sig 
i >ismer> av något slag. Han blev aldrig nyklassisist oc 
inte heller funktionalist. Sakligheten går ren, klar oct 
målmedveten genom hans arkitektgarning och löper ul 
i en personlig stil. Det ar ingen svarighet att skilja Hakor 
Ahlbergs arkitekturstil fran andras. 

Hakon Ahlberg ar en lysande talare, skribent, organi. 
sator och byggnadsman. Hans handlande bars upp av 
patos, insikt, vilja och kunskap. Allt detta har ett värde 
fullt komplement: vänfasthet, rättrådighet, gentlemanna: 
skap och konstnarskap. Olle Engkvist 


